productividad confinna que nuestra
economia ha dejado de ser competiti-
vit. Por eso defienden In tesis del Tita-
nie: estamos abocados a chocar contra
un iceberg y nos hundiremos en lo
més profundo del océano helado,
arrastrando hacia el fondo los ocho
millones de empleos creados en el ac-
tual ciclo expansivo.

Despreciando la mitologia de los
neopesimistas, me centraré en anali-
zar sl debemos estar preocupados por

donde, tras la crisis del petrdleo de

| 1973 y ¢l periodo de la transicion, se

destruyt masivamente empleo y en
1955 menos de la mitad de la pobla-

funciém de nuestro purasangre.

El wreer matiz es que el problema
de la baja productividad en Espafia se
concentra en ¢l sector servicios v espe-

cién en edad legal de trabajar tenia un | cialmente en la construceion. Ademas,

trabajo. En 2006 nuestra tasa de em-
pleo se aproximd hasta al 65% y adin
hay margen pam gue alcance ¢l 70%
en la proxima década. Este matiz
ayuda a expliear por qué, con un cre-
cimiento promedio de la productivi-
dad del 0,5% anual en las dos dltimas

por los datos de grandes empresas de
la Agencia Tributaria, sabemos que
todo el problema se concentra en las
micropymes de ambos sectores. En
estos microsectores se concentra la
economia sumergida, por lo que pue-
de haber problemas serios de estima-

¢l bajo crecimiento de nuestra pro-

décadas, nuestra renta per cpita ha

| ¢ion de la productividad. No obstante, |

ivenuao

iniciadas en

los proximos
dos afos

14 afos ¥y que consigamos que el cre-
cimiento del empleo no sea en detsi-
menito del erecimiento de la producti
vidad. En el actual ciclo expansivo,
hemos resuelto el problema de in-
frautilizacion del factor trabajo, vo

tengo pocas dudas de que el proximo
serd ¢l ciclo de la productividad. La

mis prudente con NUeStro purasan-

|
‘ evidencia empirica demuestra que o
|
|

gre ed apostar a ganador.
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Crecer empresarialmente en biomedicina

a8 resuita un lugar

comfin afirmar que es-

tumos obligados, viendo
coma evolucionan los demais
paises, a dar una respuesta y
ser mils competitivos en nue-
vas tecnologias, Tampoco es
ningdn misterio que para al-
canzar la masa critica nece-
SAra que permita crear una
dinAmica de competitividad,
el esfuerzo colectivo produc-
to de Ia interncciéon entre el
seéctor empresarial, el sector
académico, las instituciones y
centros phblicos de investi-
gackim y las Administraciones
piblicas es fundamental. En
otras palabras, redes relacio-
nales bien desarrolladas v pa-
trones de cooperacién entre
todos estos agentes.

Un rapido vistazo al entor-
no permite distinguir a los
pafses que desarrollan mis
iniciativas. Y precisamente
por ello, en virtud de esas
redes relacionales, que con
frecuencia se extienden mis
allA de sus fronteras, son ci
paces de captar mayor finan-

ciacién, medida en términos
absolutos o relativos, de la UE
En conjunto, esa dinkmica
hace al pais atractivo para las
empresas, los inversores v los
profesionales cualificados.
En ¢l Ambito de la tecnolo-
iz aplicada a la salud, donde
no Somos una potencia in-
dustrial pero poseemos un
mds que aceptable nivel de co-
nocimientos, ¢l proceso de in-
tegracién deserito merece la
pena ser abordado, Para ello,
la financiacién ha de crecer
para mejorar esfuerzos coor-
dinados en la confluencia de
la tecnologia v la medicina
La competencia interna-
cional obliga a una respues-
ta tanto al sector péblico
comao al privado empresarial.
Es sabido que, a largo plazo,
la creacién de empresas ba-
sadas en el conocimiento y en
la generacion y comercializa-
clon de productos (en este
caso bhiomédicos) con alto
valor aftadido es una fuente
importante de renovacion, de
nuevos empleos de calidad v

de crecimiento sostenido, Sa-
bemos que en las industrias
basadas en el conocimiento el
crecimiento de la productivi-
dad es mayor que en las tra-
dicionales.

En lo que respecta al sector
intensivo en I+D, hay un po-
tencial considerable de crea-
citn de nuevas empresas,
muchas originadas en ¢l co-
nocimiento generado en uni-
versidades y centros de in-
vestigacion phblicos, Sin em-
bargo, faltan estructuras de
encuentro en etapas tempra-
nas entre investigadores
(ereadores de nuevas ideas),
empresarios y financieros.
Los primeros necesitan con-
sejo y ayuda para poder
transformar buenas ideas en
productos de éxito. Estas es-
ructuras ASCSOTAS, COn ex-
pertos de diversas dreas tra-
bajando juntos y altamente
motivados (actuando como
emprendedores y no mera-
mente como tdenicos) juegan
un papel muy importante en
la promocion del desarrollo

comercial de las ideas y los re-
sultados de la investigacién (0
en su transferencia a compa-
fiins existentes que aportan su
capital organizativo ademis
de su experiencia).

Agul tenemos un punto
particularmente débil. No
poseemos una gran tradiclon
en empresas creadas sobre |a
base de invenciones (v mucho
menos en tecnologiag de van-
guardia) y eso se nota en laes-
casa credibilidad que el sis-
ema confiere a los invento-
res ¥ & los emprendedores que
se atreven con proyectos en
fases tempranas.

Deberfa hacerse un esfuer-
20 en crear las condiciones fa-
vorables para dar a las inno-
vaciones con potencial inte-
resante la oportunidad de ser
comercialmente viables. Sin
embargo, 4 menudo es im-
posible anticipar qué inven-
ciones o cufdndo serdn un
éxito comercial. Especial-
mente en tecnologias emer-
gentes, comao la biotecnoiogia,
El emprendedor asume ries-

gos y por éllo requiere, a su
vez, oportunidades financie-
ras. Aungue existe la férmu-
la de capital riesgo, el volu-
men de recursos dedicados,
en general pero sobre todo en
paises como Espafia, para fi-
nanciar compafiias en fases
tempranas es del todo insu-
ficiente. Ni el formato menos
tradicional en nuestro medio
de business angels resuelve ¢l
problema. Por eso la finan-
clacion piblica deblera tener
un importante papel, atra-
yendo mis gue complemen-
tando Ia inversion privada, ya
que los actores privados li-
mitan su interés cuando los
riesgos comerciales son altos
y dificiles de valorar.

A la larga este tipo de In-
version tene un alto rendi-
miento social por lo que los
potencialmente importan-
tes beneficios futuros debe-
rian animar a la Adminjs-
tracidn del Estado y a las nu-
tondmicas a asumir riesgos
que el sector privado, menos
interesado en esos objetivos

e —— i

de largo alcance y corte es-
tratégico, no Woma.

El objetivo del Goblerno de
aumentar la participacion de
Ia inversion privada en la [+ D
hasta un ratio més en conso-
nancia con las naciones mds
avanzadas es correctn, como
I idea de gue cada euro po-
blico debe contribuir a captar
algo més de un euro privado.
Sin embargo, el timing de csas
inversiones no debe ser exac-
tamente el mismo sl se quie-
re que esta estrategla sea efl-
car El terreno tiene gue
estar abonado para que el in-
versar privado acuda  Por
tanio, serian convenlente,
cuanto antes mejor, apoyar
con financiaciin pablica es-
tructuras sostenibles o largo
plazo, privadas o pliblicas -
funcionan los incentivos ade-
cundos- para sacar adelanie
Proyectos ¥ Crear enprosas en
las fases iniciales de desarro-
1o teenoldgico.
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