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OWL Genomics amplia capital
para anadir lineas de negocio

Iniciara en 2009 la venta de sus sistemas diagndsticos

La empresa biotecnolo-
gica OWL Genomics va a
realizar una ampliacion
de capital de tres millo-
nes para comenzar la
comercializacion de sus
sistemas diagnosticos
en enfermedades hepati-
cas y abrir nuevas lineas
de investigacion.

Noemi Navas Madrid

a biotecnologica OWL

Genomics esta llevando

a cabo una ampliacién
de capital de tres millones de
euros para lanzar el sistema
de diagndstico para enfer-
medades hepaticas que ha
desarrollado a la venta en Es-
paiia el proximo afio. La com-
paiiia valora que en estas en-
fermedades hay un buen
nicho de mercado para las
tecnologias de diagnéstico
porque “tardan mucho tiem-
po en ser detectadas por si
solas hasta que no son gra-
ves”, asegura Azucena Castro,
directora general de OWL Ge-
nomics.

La empresa surgi6 de la
Universidad de Navarra ba-
sada en las investigaciones en
higado del doctor José Maria
Mato. Han desarrollado una
plataforma tecnoldgica es-
pecializada diagnéstico en
enfermedades relativas al
higado graso, con una inver-
sion de 1,5 millones.

La empresa pretende
aplicar su tecnologia
a cuatro patologias
mas hasta 2012

Su tecnologia les permite
conocer las afecciones a tra-
vés del estudio de metaboli-
tos, unas moléculas surgidas
de procesos biolégicos en el
organismo, y trazar un per-
fil metabolico para la enfer-
medad y su avance. “La glu-

cosa es un metabolito que
sirve para diagnosticar la dia-
betes. Hemos logrado un
sistera que, s6lo con un ana-
lisis de sangre, permite diag-
nosticar estas enfermedades
del higado”, afirma Castro.

Este sistema cuesta menos
de la tercera parte que las
biopsias que se utilizan para
este fin ahora, seg(in fuentes
de la empresa.

El capital se dedicara tam-
bién a aplicar esta tecnologia
a otras patologias. “Hemos
validado la utilidad de nues-

Nuevos mercados mas alla de Espana

OWL Genomics plantea afron-
tar con sus propios medios
el lanzamiento comercial
de su plataforma tecnoldgi-
ca en Espaiia en 2009y,
“rapidamente después”, au-
gura Castro, en la zona que
llaman Europa I “Son pai-
ses cercanos y con condi-
ciones parecidas de pobla-
cién y sistemas de salud,
con un perfil de mercado
parecido al espafiol. Nos
vamos a orientar en esta
primera fase a Francia, Ita-
lia, la zona del Benelux,
Alemania, Portugal y Gre-

i cia” explica Castro. Este

crecimiento obliga a la bio-
tecnoldgica a crear su pro-
pia red de desarrollo de ne-
gocio y de comercializa-
cién, que va a suponer la
duplicacidén de la plantilla.
En el Plan Estratégico
hasta 2012, la compafia
plantea alcanzar en 2011 la
zona de Europa II'y el mer-
cado estadounidense. Bajo
esta segunda divisién euro-
pea, OWL agrupa como ob-
jetivo los paises noérdicos,
"Reino Unido e Irlanda.
No aspiran a hacer frente

a este nuevo crecimiento
con sus propios medios.
Para abarcar estos nuevos
mercados, creen que el sis-
tema adecuado seria una
“licencia tecnoldgica con
alguna farmacéutica y reci-
bir los royalties”, afirma la
directora.

“EE UU es el gran elefan-
te blanco, el mayor merca-
do para OWL. Es el pais
donde mas obesos hay, con
lo que la incidencia del hi-
gado graso es mayor. Ade-
mas, la sanidad privada
estd mas extendida y se

Edlflci Biogune, en el arque tenlogico e Bizkaia, d tiee su see WL enomics.

tra tecnologia con higado y
ahora nos vamos a centrar en
cancer de vejiga, esclerosis
miltiple y enfermedad de
Parkinson’”, detalla Castro. El
crecimiento implica ampliar
la plantilla de 11 a 25 em-
pleados y-alcanzar cinco mi-
llones de facturacién en 2012
La ampliacién va orienta-
da a nuevos socios aunque los
fondos de capital riesgo Cross
Road Biotech y Seed Capital,
que poseen un 42% y un 3%
de la empresa, acudiran a la
operacion previsiblemente.

hacen mas esfuerzos en
prevencion de enfermeda-
des”, afirman fuentes cerca-
nas a la empresa. Sin em-
bargo, tal y como asume
Castro, “a EE UU no se
llega sin un socio local”.
Pero mientras buscan
nuevos socios nacionales,
la empresa estd dirigiendo
su ampliacion de capital a
“fondos de capital riesgo
especializados en biotecno-
logia con respaldo institu-
cional o con experiencia en
salida a Bolsa o licencias
tecnoldgicas”, detallan.




